Pozyskiwanie funduszy na dziatalnos¢ NGO

PROGRAM
1. Uwarunkowania pozyskiwania funduszy w organizacji pozarzgdowej

-Jak sfinansowac cele organizacji ? (wyznaczanie celéw i dobieranie
narzedzi)

-Jak zbiera¢ fundusze na cele, ktérymi zajmuje sie moja organizacja?

2. Przeglad metod i dostosowanie ich do potrzeb organizacji
pozarzadowych

- Kampanie zbiérkowe, pozyskiwanie darczyncow, pozyskiwanie
regularnych wptat, 1,5% podatku

- Zbiodrki publiczne, loterie i aukcje, crowdfunding

3. Darowizna czy sponsoring

-Korzysci darczyrncow wynikajgce ze wspodtpracy z organizacjami
pozarzagdowymi

-Sponsoring jako forma promocji; typowe modele sponsorskie
wystepujgce w Polsce, wybor najlepszych modeli sponsoringu dla
organizacji i okreslonych przedsiewziec

4. Etapy planowania pozyskiwania funduszy :cele, grupy docelowe,
dziatania, ewaluacja

-Budowanie przekazu, przedstawienie dziatalnosci organizacji
pozarzgdowej w kontekscie komunikacji z potencjalnymi i aktualnymi
darczyficami

-Przyktady dobrze zaplanowanej i przeprowadzonej kampanii
pozyskiwania funduszy



